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Sadan sgger du

Ansggning

Send hurtigst muligt din ansegning
vedlagt et CV til job@timelog.dk. Skriv
gerne "Salgschef”i emnet.

Stillingen gnskes besat inden 1. marts
2010.

Mere information og spgrgsmal
Seren Lund
Adm. direktor

Telefon +45 24 850 358
slu@timelog.dk

Sadan behandles din ansegning
- Dine oplysninger og ansegning be-
handles fortroligt.

-+ Dueraltid velkommen til at kontakte
os for at here mere om stillingen.

» Vedlaeg gerne referencer fra tidligere
ansaettelser.

- Visender en kvittering for modtagel-
sen af din ansggning.

- Uanset om du far stillingen eller ej,
vil du modtage et svar fra os.

www.timelog.dk
info@timelog.dk

Saelgende salgschef

Salg af SaaS-forretningslasninger

Vil du veere med til at fortsaette vaeksten i en succesfuld
gazelle-virksomhed? Vil du opbygge en kompetent dansk
salgsafdeling? Kan du afseette forretningslasninger til
offentlige og private kunder? Er du vant til at drive en
lesningsorienteret salgsproces pa 0-12 maneder?

TimeLog A/S er en softwarevirksomhed

med 20 ansatte og kontor pa Frederiksberg

i hjertet af Kebenhavn. TimeLog udvikler og

afsaetter forretningslgsninger inden for tids-
registrering, projektstyring og fakturering til

privatejede og offentlige konsulentvirksom-
heder i Europa.

TimeLogs lgsninger anvendes i dag af mere
end 9.000 brugere fra 320 virksomheder i 20
lande, og virksomheden har vaeret udnaevnt
som gazelle-virksomhed i 2007, 2008 og
20009. Vi szelger typisk til virksomheder med
mellem 10 og 250 ansatte, og salgsindsatsen
sker altid pa direktionsniveau.

Stillingen

Din titel bliver Salgschef, Danmark og med
ansvar for det danske salgsbudget bliver
din primaere opgave at tilfare nye kunder til
kundeportefgljen samt at udvikle TimeLogs
salgsstrategi pa det danske marked.

Du vil starte uden salgere ansat under dig
og vil saledes blive ansvarlig for i 2010 at
opbygge en mindre men slagkraftig salgs-
afdeling med kompetencer inden for salg til
private og offentlige kunder. Nye medlem-
mer til salgsorganisationen vil blive tilfgjet i
trit med, at afdelingens resultater vokser.

Som salgschef har du ansvaret for at na virk-
somhedens salgsmal og er dermed ansvarlig
for atimplementere TimeLogs salgsstrategi
samt at udarbejde og implementere den

handlingsplan der sikrer, at du og dine med-
arbejdere nar salgsbudgetterne.

Som szlgende salgschef vil en vaesentlig
del af arbejdsopgaverne sarligt det farste
ar besta i kvalificering af kunder, mgdebook-
ning og kundebesgg med udgangspunkt i
en lgsningsorienteret salgsproces.

Der refereres til den administrerende direk-
tor. Lon forhandles individuelt, og der tilby-
des en attraktiv bonuspakke og mulighed
for aktieoptioner.

Kvalifikationer

Vi forestiller os, at du har en videregaende
uddannelse, fx HA, HD, cand.merc., og du
skal have minimum 5 ars salgserfaring inden
for lgsningssalg. Du har potentiale til eller
erfaring med at opbygge og drive en min-
dre salgsafdeling, og du er vant til at samar-
bejde med bade marketing, kundeservice
og udviklere. Du kan arbejde selvstaendigt
og ervant til at udarbejde og implementere
handlingsplaner og indsatser.

Den ideelle kandidat har dokumenteret erfa-
ring med at saelge forretningslgsninger eller
storre softwareprojektsalg til SME-segmen-
tet og har dertil et indgdende kendskab til
de nyeste tendenser inden for Internet gene-
relt og salg af forretningslgsninger - gerne
SaaS-lgsninger. Det vil dertil veere en fordel,
at du har erfaring med salg til offentlige kun-
der og gerne kendskab til SKI.

TIME!



